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ACERCA DE NOSOTROS

Creamos VDB con la vision de facilitar la
comercializacion de vinos boutique creando una
experiencia (inica en un Marketplace completoy
accesible para todos los amantes del vinoy

principalmente para todo el canal mayorista
HORECA.

Ser expertos en el sector nos facilitar la
distribucion de vinos al por mayor, asegurando
que cada bodega y vinoteca encuentre en
nosotros un socio confiable y estratégico.

Nuestra mision es simplificar el proceso de
compray distribucion de vinos por pallet,
garantizando calidad, rapidezy precios
competitivos.

Ofrecemos un acceso directo y transparente a una
amplia variedad de vinos boutique, evitando
intermediarios y fortaleciendo la relacion entre
productores y compradores.




NUESTROS VALORES

TRANSPARENCIAY CONFIANZA

Construimos relaciones basadas en la claridad,
honestidad y seguridad, asegurando que cada paso
sea confiable y directo.

RELACIONES DURADERAS

Trabajamos para crear conexiones sélidasy
significativas que trasciendan el tiempoy generen
valor compartido

ATENCION PERSONALIZADA

>
Entendemos las necesidades de nuestros clientes,
ofreciendo soluciones a medida con un trato cercano
y profesional.
CALIDAD

>

Representamos vinos boutique cuidadosamente
seleccionados para garantizar excelenciay
autenticidad en cada botella.



NUESTRC

GERMAN DERRIGO

CEO

JOSE DI MARCO

DIRECTOR
GENERAL

MATIAS MONTERO

DIRECTOR
DE OPERACIONES

MARIA VILLALBA

DIRECTORA
DE MARKETING

EXEQUIEL GARCIA

DIRECTOR
COMERCIAL

OTROS DEPA

Programacion Disefio

EQUIPO DE ASESORES COMERCIALES
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LLEGAMOS A LAS PRINCIPALES
CIUDADES DEL PAIS

&
-i?
i

SNy

A‘s\l‘:;::: |

Buenos
Aires

Establecemos contactos con las
principales vinotecas, hoteles y
restaurantes, mediante nuestro
equipo comercial.

Durante 2025 tenemos como
objetivo desembarcar en el resto
de provincias de todo el pais.



BODEGAS Y MARCAS CON
LAS QUE TRABAJAMOS
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BODEGAS Y MARCAS CON
LAS QUE TRABAJAMOS
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BODEGAS Y MARCAS CON
LAS QUE TRABAJAMOS
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PRINCIPALES BENEFICIOS PARA EL
CANAL HORECA




MAS BENEFICIOS PARA EL

Beneficios en base a tus necesidades

e Descargalaapp de Android o utiliza la plataforma a través
de la web.

e Mas de 200 vinos de diferentes zonas del pais.

o Alto margen para comercializarlos

e Compras por mayor a partir de 10 cajas surtidas

o Arma tu pallet a medida (combina todos los productos que
quieras sin condicionamientos). Consulta la financiacién.

o Arma tu caja (si querés probar vinos antes de realizar tu
pedido mayorista, ingresa en el botén arma tu caja,
selecciona 6 botellas, y en tu compra mayorista de
bonificamos el importe que pagaste por las 6 muestras).

« Diferentes formas de pagoy financiacion hasta en 12 meses.
(consultar)

o Asesoramiento permanente con tu agentey sus
recomendaciones para aprovechar todas las oportunidades.

« Consegui mas de 20 marcas en un solo lugary tené menos
proveedores que atender.

e Consolidamos tus pedidos y aceptamos tu empresa de
logistica que elijas.
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BODEGAS & MARCAS

CONTACTO CON LOS COMPRADORES

Atra vez de la de su propia tienda puede ver en que localidades esta su
producto y hacer interaccionesy acciones comerciales con los comerciantes
de cada lugar para potenciar sus redes y reposicién de productos.

EXPONER UN
CATALOGO FEDERAL

VDB brinda la posibilidad a los productores de ser parte de
una catalogo federal de vinos que esta al alcance de todos.

EQUIPO COMERCIAL

VDB cuenta con un equipo comercial en forma parmanente,
para potenciar las ventas y atraer a nuevos consumidores con
programas de referidos y recompensas a los usuarios.

MAYOR COMPETITIVIDAD

Al conectar directamente a las marcas y bodegas con el canal
horeca, los precios son mas competitivos.




CONTAMOS CON
ASESORES COMERCIALES

El objetivo principal de nuestro equipo de asesores comerciales es
establecer un vinculo cercanoy estratégico con cada clientes del
canal HORECA en todo el pais. A través de su trabajo, se busca no
solo atendery asistirlos, sino también facilitar la introduccion de
nuevos productos al mercado, impulsar el crecimiento del
consumo y garantizar una experiencia personalizada que
fortalezca la relacion con cada cliente.

EL ROL DEL ASESOR

o Asesorary conectar: Contactary visite
de su zona, entre los demas actores
beneficios de operar en el Marketr

e Cestionar relaciones: Asegurar
cliente atendiendo sus necesi

e Potenciar ventas: Ayudar:
el catalogo mayorista de

VINOS

DIRECTOS
DE BODEGAS



¢Como
funcionan
los Descuentos?

desde el precio sugerido de la bodega

TIENDA MINORISTA

Arma tu Pallet

Desde el Precio sugerido por hotella

15% off + puntos



VINOS

DIRECTOS
DE BODEGAS

Diferecias entre:

E-comerce de vinos Market place de vinos

a. Es una tienda en linea que a. Actia como un intermediario

funciona como una plataforma digital que conecta a las bodegas

de ventas gestionada por una directamente con los compradores,

solaentidad. como vinotecas, restaurantes vy
b. La seleccién de vinos suele estar hoteles.

controlada por la empresa b. Cada bodega puede tener su

duena del e-commerce, que propio  espacio dentro  del
compra los productos de las marketplace para ofrecer sus
bodegas y los revende a los productos.

consumidores. c. Llos consumidores compran
c. El cliente compra directamente directamente a las bodegas a través
al e-commerce, no a las bodegas. del  marketplace, eliminando

intermediarios y facilitando Ila
personalizacion en las compras,
como cajas mixtas o pallets de
distintas bodegas.



Socios Estratégicos

Unimos las piezas necesarias para rentabilizar mas el negocio de todos

Creamos una red sélida de socios estratégicos que nos permite hacer negocios con una

visiébn compartida en la eficiencia, enfocandonos en:

« Economia circular, bajo la premisa ganar-ganar, logramos reducir costos y mejorar la
eficiencia operativa, beneficiando a todos los involucrados.

« Optimizacion del tiempo, trabajamos con expertos en diversas disciplinas que
coordinan sus esfuerzos para garantizar que cada operacién sea de manera rapida y
precisa. Esto reduce los tiempos de espera y agiliza los procesos, permitiendo una
ejecucién mas eficiente

e Menos intermediarios: La reduccién de los mismos aumenta los margenes de cada

partey disminuye la carga impositiva que llega al consumidor final

BODEGAS Y PROVEEDORES
MARCAS DE DE

VINOS INSUMOS
BOUTIQUES

QVI NOS
DIRECTOS

BODEGAS

RED DE RED DE
COMERCIANTES ASESORES
DEL CANAL COMERCIALES

HORECA




CADA BODEGA
TIENE SU

Cada Productor tiene su tienda exclusiva, sube sus productos,

stocks y el precio Sugerido de Mercado de sus productos.

B info@vinosdirectosdebodegas.com (O +5492612340874

VINOS
DIRECTOS
DE BODEGAS

Ofertas Catdlogo Mayorista Vinoteca Mavil Asesor Comercial Blog
. - : VII\QL/\'_S_'* _
Autogestion. ' ' _ ESTRE]_L/\S
Administracién | | A ’{.' :
d \ fk __,‘:?‘ . .- ':h "ﬁﬁc«mu 2 Follow ¢
eventas VINA LAS ESTRELLAS WINES 1
Promociones am o
Ofertas
. . CATEGORIAS
R sl es
Fotosy fichas
tecnicas
Envios
Informes

EISLOUIL B R J) - E35I0AR A QBM

5
=
2
B
-
a2
:
£
2
g
&




VENTAJAS AL
COMPRAR EN

VINOS

DIRECTOS
DE BODEGAS

Mas de 50 marcas de vinos de diferentes zonas del pais.

Centraliza en1un proveedo todos tus vinos boutique

Alto margen para comercializarlos

Consolidamos tus compras en 1solo envio

Compras por mayor a partir de 10 cajas surtidas

Auto gestion Descarga la app de Android o utiliza la plataforma a
través de la web.

Arma tu pallet a medida (combina todos los productos que quieras sin
condicionamientos).

Arma tu caja (si querés probar vinos antes de realizar tu pedido
mayorista, ingresa en el boton arma tu caja, selecciona 6 botellas, y en
tu compra mayorista de bonificamos el importe que pagaste por las 6
muestras).

Diferentes formas de pago.

Asesoramiento permanente con tu agente comercial.

Contacto con los productores de cada vino.



ECTOS
ODEGAS

WWW.VINOSDIRECTOSDEBODEGAS.COM

vinosdirectosdebodegas

vinosdirectosdebodegas

DIRECTOS
DE BODEGAS

Vinos Directos de Bodegas

+54 9 261 234 0874

1DIGO

BUSINESS GROUP

DIGO BUSINEES GROUP S.A www.digobusinessgroup.com

Direccion: Las Cahas 1833 Email: contacto@digobusinessgroup.com
Mendoza, Argentina CP 5521 Social: @digo.business.group



